
 
 
Hej ChatGPT - Vad är fördelarna med att sälja presentkort på sin lokala biograf?  
 
ChatGPT svarade: 
Att sälja presentkort på en lokal biograf erbjuder flera fördelar som kan bidra till ökad 
omsättning, förbättrad kundlojalitet och mer e<ektiv marknadsföring. Här är några viktiga 
fördelar: 
1. Ökad intäkt och förhandsbetalning 

• Presentkort ger biografen intäkter i förskott. Många presentkort används inte 
omedelbart, vilket innebär att biografen kan ha tillgång till pengarna innan tjänsten 
faktiskt nyttjas. 

• Vissa presentkort används inte alls eller bara delvis, vilket kan resultera i ytterligare vinst. 
2. Ökad kundtrafik och uppsäljning 

• När en person använder ett presentkort på biografen är det vanligt att de köper fler 
produkter, som snacks eller dryck, vilket ökar det genomsnittliga försäljningsvärdet per 
kund. 

• Presentkort kan även locka personer som inte vanligtvis besöker biografen, vilket ökar 
chansen att konvertera dessa till regelbundna besökare. 

3. Ökad varumärkesmedvetenhet 
• Presentkort sprids ofta via vänner och familj, vilket innebär att biografens namn och 

erbjudanden når nya kundkretsar på ett naturligt sätt. 
• Ett presentkort fungerar som en fysisk eller digital påminnelse om biografens varumärke, 

vilket kan öka chanserna att mottagaren väljer just den biografen när de tänker på att gå 
på bio. 

4. Förbättrad kundlojalitet och långsiktiga relationer 
• Biobesökare som får en positiv upplevelse via presentkort är mer benägna att 

återkomma, särskilt om biografen erbjuder ett brett urval av filmer eller bra service. 
• Presentkort kan integreras med lojalitetsprogram eller rabatter, vilket ytterligare stärker 

bandet till kunderna. 
5. Marknadsföringsmöjligheter och säsongsförsäljning 

• Presentkort är särskilt populära under högtider som jul, Alla hjärtans dag och 
födelsedagar, vilket kan ge biografen en försäljningsökning under dessa perioder. 

• Genom att erbjuda kampanjer, såsom en liten bonus på varje presentkort över ett visst 
belopp, kan biografen öka antalet köpta presentkort och locka kunder att välja den 
biografen framför andra aktiviteter. 

6. Fler möjligheter till gruppbesök och nya kunder 
• Presentkort används ofta för sociala aktiviteter, så det finns en större chans att den som 

löser in ett presentkort tar med sig vänner eller familjemedlemmar, vilket ökar antalet 
besökare. 

• Mottagare av presentkort kanske inte är regelbundna biobesökare, vilket innebär att 
biografen kan nå nya kundgrupper som annars inte skulle besöka den. 
 

Att sälja presentkort är därför en e<ektiv strategi för biografer som vill öka sin intäkt, förbättra 
kundupplevelsen och nå nya marknader, samtidigt som det bygger långsiktig lojalitet och en 
positiv bild av biografen i lokalsamhället.  
 
Beställ smidigt presentkort på Brabio.se (detta sa in ChatGPT utan la vi på Biografcentralen till;)  
 


